Modelovy projekt 1:

Hlavni uchazec: Vyzkumna organizace (univerzita)
Podnik: komer¢ni partner z farmaceutického pramyslu

Zahrani¢ni vyzkumnik: prof. XY, ktery pracuje ve vyzkumném centru daného podniku v Holandsku

Délka feSeni projektu: 7 let

Naklady projektu: naklady na prof. XY, 2 postdoky, 3 Ph.D. studenty a 3 laboratorni pracovniky,
dalSi naklady v souladu se VSeobecnymi podminkami

Téma: Vyzkum a vyvoj novych technologii enkapsulace modernich biotechnologickych Iéciv, a to
vCetné propojeni se spravnou vyrobni a klinickou praxi

Infrastrukturni podminky jsou zajiStény ze strany hlavniho uchazece (tedy pfistrojové vybaveni a
pfistup do jeho centralnich laboratofi). Komercni partner se podili na projektu formou expertni
podpory a pfistupu ke znalostem firmy.

Rozpocet projektu: 70 mil. K& (cca 10 mil. K& ro¢né)
Dotace ze SR: 42 mil. K&

Kofinancovani: 28 mil. K¢, z toho univerzita hradi %5 a komercni partner?, tedy cca. 2 + 4 mil. K&
rocné.

Pribéh realizace: Po prvnim roce predloZi hlavni uchazec 2 dil¢i projekty, které jsou tematicky
rozepsané (kazdy resi jeden z postdokl) a maji identifikované vystupy/vysledky. Jeden z dil¢ich
projektl je ve spolupraci s komercnim partnerem, ktery identifikuje téma, podili se na feSeni a ma
podil i predkupni pravo k planovanym vystuplm/vysledkim. Druhy dil¢i projekt je na obecnéjsi
téma, jehoZ reseni kofinancuje univerzita s tim, Ze v pribéhu reSeni bude s vyuZitim a podporou
systému komercializace vyhledavan vhodny komercni partner. V pfipadé jeho nalezeni bude
vyvolano zménové fizeni, v ramci néjz by nasledné tato firma pfevzala dalSi kofinancovani dil¢iho
projektu, a to v€etné podilu na vysledcich/vystupech.




